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Пандемия и хорошая погода дали 
толчок бурному развитию рынка 
велосипедов в Ростове, появлению 
новых игроков. В этом году продажи  
у некоторых стагнируют из-за дефицита 
товара, его подорожания на 20–30%  
и дождей. Участники рынка 
рассчитывают на хорошую погоду, 
которая сможет помочь продажам и 
поддержать тренд на здоровый образ 
жизни. Ростовчан не пугает отсутствие 
велодорожек.

— В прошлом году из-за ковидных ограниче-
ний, не имея возможности потратить деньги 
на отдых за границей и отправить детей в 
лагерь, люди покупали велосипеды для всей 
семьи. Добавим сюда моду на здоровый образ 
жизни, рекомендации ВОЗ использовать ве-
лосипед как индивидуальный транспорт и 
массовый переезд на дачные участки. Ну и 
погода в 2020 году тоже стимулировала про-
дажи. Это все привело к повышенному спросу 
на велосипеды, — рассказал N основатель 
франчайзинговой сети «ВелоДрайв» Кирилл 
Остапенко. — Эта тенденция прослеживается 
и в Ростове-на-Дону.

Все опрошенные N игроки рынка подтвер-
дили это наблюдение. Однако в этом году си-
туация у продавцов велосипедов разная.

— В прошлом году продажи велосипедов 
выросли на 20–30%, в этом году просели на 
10–15% по двум причинам: проблемы с по-
ставками и плохая погода этой весной, — про-
комментировал управляющий магазином «Ве-
лопрестиж» Иван Харенко. — Мы живем за 
счет старых запасов.

— Продажи в Ростове за первые 4 месяца 
2021 года в штуках меньше на 10%, чем в 
прошлом году. Причин тому несколько: дефи-
цит товара и поздняя весна, — заявил Кирилл 
Остапенко. — Причин у дефицита несколько. 
Повышенный спрос на велосипеды привел к 
тому, что у оптовиков осталось мало перехо-
дящих товарных запасов. И чтобы ситуация 
нормализовалась, потребуется не меньше 2 
лет. Как известно, около 85% запчастей для 
велосипедов производится именно в Китае. 
Значительная часть китайских производителей 
велосипедов уже собрала заказы на произ-
водство на этот и даже на следующий год, так 
что те компании, которые не озаботились за-

Цены предложения на домовладения,  
расположенные в спальных районах Ростова

Расположение Участок, 
сот.

Площадь 
дома, кв. м

Цена объек‑
та, млн руб.

Цена кв. м, 
тыс. руб.

1 Сельмаш, ул. 3-я Кизитериновская 4 54 3,59 66

2 Пос. Орджоникидзе, ул. Коллективная 2,2 85 5 59

3 Пос. Оржоникидзе, пер. Одесский проезд, 5 4,3 90 5,4 60

4 Железнодорожный район, ул. 3-я Круговая 3 80 4,1 51

5 Ул. Портовая 3 50 5,5 110

6 Ул. Мичуринская 4,5 72,8 7,65 105

7 Ленгородок, ул. Минераловодская 5,8 72 7 97

8 Ул. Мадояна 5,5 70 7 100

9 Ул. Миллеровская 4,5 95 8,1 85

10 Новое поселение, пер. Рязанский 2,2 55 3,9 71

11 Мкр-н Мясникован, ул. Атарбекова 2 105 4,8 46

12 Мкр-н Мясникован, ул. Атарбекова 2,6 106 5,9 56

13 Пер. Кошевого 3 95 5,3 56

14 Мкр-н Мясникован, ул. Каменобродская 5 62 3,1 50

15 Ул. Краснокурсантская 5,1 74 5,25 71

В среднем 3,8 78 5,4 72

Источники: «Авито», подсчеты N.

Цены на дома растут вслед за новостройками

По словам экспертов, цены на 
домовладения в черте Ростова 
растут в связи с общим ростом 
цен на рынке недвижимости. 
Спрос в этом году уже не такой 
высокий, как наблюдался в 
прошлом после снятия режима 
самоизоляции. Средняя 
стоимость домовладения  
в спальных районах Ростова 
составляет 5,4 млн руб.

По словам гендиректора компании 
«ЛЭИ» Романа Бабенко, сейчас на-
блюдается рост цен на домовладения 
в черте Ростова.

— Вслед за ростом цен на квар-
тиры в новостройках стали расти 
цены и на альтернативы, — говорит 

г-н Бабенко. — Альтернатива трех-
комнатной квартире — дом с зе-
мельным участком, на котором мож-
но поставить машину. Ведь в райо-
нах плотной застройки со стоянками 
большие проблемы. Таким образом, 
цены на домовладения растут опо-
средованно. У них причин для роста 
не было до тех пор, пока не опусти-
ли льготную ставку по ипотеке. По-
скольку доходы у большинства лю-
дей снизились, они могут приоб-
рести недвижимость только в ипо-
теку. На первый план выходит не 
стоимость объекта, а размер еже-
месячного платежа и размер перво-
начального взноса. Льготные став-
ки по ипотеке позволили застрой-
щикам при небольшом снижении 

ежемесячного платежа увеличить 
цены на недвижимость. Номиналь-
ная стоимость квартир стала сов
падать с номинальной стоимостью 
домов, поэтому цены на дома тоже 
выросли.

По словам Романа Бабенко, к 
примеру, если в прошлом году сопо-
ставимый с трехкомнатной квартирой 
по площади новый дом 80–95 кв. м 
без отделки на 3 сотках не в центре 
Ростова продавался по цене 3,3 млн 
руб., то сейчас такой же дом про-
дается за 3,7–4 млн руб.

По данным мониторинга N, до-
мовладение в спальных районах 
Ростова в среднем предлагается за 
5,4 млн руб., кв. метр — за 72 тыс. 
руб. при среднем размере участка 
3,8 сотки (см. таблицу). В сентябре 
2019 года средняя стоимость дома 
составляла 4,4 млн руб., почти за 
два года домовладения в среднем 
подорожали на 22,7%.

Управляющий партнер АН «Па-
рус» Михаил Денисов отмечает, что 
цены на домовладения начали расти 
в прошлом году и продолжают расти 
сейчас. Это связано с оживлением 
рынка, а также с ростом цен на строй-
материалы и земельные участки:

— Стоимость трехкомнатной квар-
тиры площадью 75–80 кв. метров в 
центре города сопоставима со стои-
мостью дома 85–100 кв. метров, но 
при этом покупатель получает полную 
изоляцию от соседей, свой двор, 
парковочные места и природу. Сей-

час дом площадью 70–100 кв. м — 
очень хороший продаваемый формат. 
Конечно, в этом году уже нет такого 
ажиотажного спроса, который был 
после снятия режима самоизоляции. 
Многие люди, которые жили в своих 
квартирах и не думали о приобрете-
нии дома, просидев два месяца в 
четырех стенах, захотели поменять 
квартиру на дом. В итоге спрос был 
очень высокий, размели все хорошие 
объекты на рынке. У меня были объ-
екты, которые продавались два-три 
года, их раскупили за месяц. Сейчас 
спрос на домовладения уже не такой 
ажиотажный, тем не менее он со-
храняется — определенная прослой-

ка людей хочет жить на земле.
По словам застройщика домо

владений в черте Ростова, пожелав-
шего остаться неназванным, на се-
годняшний день на рынке дефицит 
рабочей силы, цены на нее выросли 
на 25%. Цены на стройматериалы 
по некоторым позициям выросли на 
50%, по металлу — на 70%.

— Пока что мы пытаемся держать 
цены за счет своих убытков в плане 
прибыли, — говорит он. — Спрос 
обычный, ничего особенного нет. 
Если банки предложат интересные 
условия для домовладений, тогда, 
возможно, он вырастет.

Юлия Полякова

Пандемия оживила рынок велосипедов
раза больше, чем велосипедов низкого цено-
вого сегмента. Основные востребованные ка-
тегории в Ростове — складные и дорожные.

Мониторинг N показал, что в Ростове пред-
ставлены около 20 компаний, продающих 
велосипеды, включая онлайн-площадки, осу-
ществляющие доставку в собственные пункты. 
Многие из игроков владеют несколькими ма-
газинами.

— Судя по общению с покупателями, которые 
присматриваются к продукции в нескольких 
торговых точках, крупнейшие игроки ростов-
ского рынка — это «Байк центр», «Триал-спорт», 
«Велопрестиж», «Велоас», работающие на 
рынке около 10 лет, и мы, — рассказали в «Ве-
лостране». — На эти 5 компаний приходится 
около 80% ростовских продаж велосипедов.

Завоевывают рынок и интернет-магазины.
— Все больше продаж велосипедов идет 

через интернет, поскольку это удобно покупа-
телям, — считает Иван Харенко. — Мы через 
интернет не торгуем. По итогам года рассчи-
тываем продать столько, сколько и в прошлом 
— все зависит от погоды.

Однако в «Велостране», наоборот, считают, 
что интернет-магазины серьезно не влияют на 
рынок:

— Подбирать велосипед нужно офлайн, 
индивидуально. Технологии быстро развива-
ются, каждый бренд имеет свои характеристи-
ки и геометрию.

Как сообщили в этой компании, спрос в 
Ростове растет благодаря стремлению людей 
к здоровому образу жизни, несмотря на то что 
городская среда, за исключением парковых 
зон и рощ, совсем не благоприятствует вело-
сипедистам (отсутствие велодорожек и про-
странства на тротуарах).

— Велосипедистов не слышат и не услышат, 
— резюмировал собеседник N. — Поэтому 
мы не обращаем внимания на имеющиеся 
условия.	 Татьяна Дудник

Производство велосипедов в России в 2020 году сократилось на ре-
кордные 29%, достигнув 1,1 млн штук: столь низким объем выпуска 

не был со времени посткризисных 2015–2016 годов, сообщает ANALYTICRESEARCHGROUP. 
Импорт, на который приходится около 2/3 российского рынка, по итогам 2020 года стагни-
ровал на уровне –0,9%, объем поставок велосипедов (без учета детских трехколесных) со-
ставил 2,1 млн штук. В России действует лишь несколько крупных заводов-производителей. 
Пермская компания «Форвард» сообщала, что за период с января по май 2020 года успела 
выпустить 90% от объема продукции, произведенного за весь 2019 год. Развиваются и новые 
проекты: «Балтийская Звезда», «Веломоторс+».

О производстве.

ранее, буквально встали в очередь к произво-
дителям и получат заказанные запчасти не 
раньше, чем через 12–15 месяцев. Нехватка 
в Китае пустых контейнеров затрудняет до-
ставку и обостряет дефицит.

По словам Ивана Харенко, в прошлом году 
на ростовском рынке появилось несколько 
новых игроков, один из них — крупный: «Ве-
лострана», открывшая в марте и декабре прош
лого года два магазина.

— Мы удовлетворены работой в Ростове в 
2020 году и в этом также наблюдаем колос-
сальный рост продаж, — рассказали в ростов-
ском представительстве компании. — Сейчас 
ассортимент велосипедов меньше, чем в прош
лом году, поскольку в 2020 году производи-
тели запчастей простаивали из-за пандемии. 
В целом велоиндустрия со спросом справилась, 
многие производители запчастей успели най-
ти аналоги.

В конце прошлого — начале этого года цены 
на велосипеды выросли, по одним данным, на 
15–30%, по другим — на 30–40%. Пред-
ставитель «Велостраны» заявил, что причиной 

этого является не столько дефицит, сколько 
девальвация рубля, а также улучшение качества 
компонентов. В этой компании на российские 
велосипеды приходится около 60% продаж. 
Они подорожали в меньшей степени, отдельные 
позиции даже сохранили цены.

— На юге низкий ценовой сегмент велоси-
педов пользуется большим спросом и прода-
ется лучше, чем в европейской части России, 
— рассказал Кирилл Остапенко. — На юге за 
прошлый год спрос на низкий сегмент вырос 
в полтора раза в связи с общим подорожани-
ем. В Санкт-Петербурге продано велосипедов 
среднего и высокого ценовых сегментов в два 

Спрос на велосипеды в Ростове растет благодаря стремлению людей к здоровому образу жизни.  

Фото Михаила Мальцева.

Дом площадью 70–100 кв. м — очень хороший продаваемый формат.  

Фото Михаила Мальцева.


