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жИлая НедвИжИМость реклама

Рынок продаж новых легковых 
автомобилей в этом году 
постепенно восстанавливается. 
По данным «автостата», за 7 
месяцев 2018 года дилеры 
продали в Ростовской области 
на 9,9% автомобилей больше. 
один из участников рынка 
говорит об увеличении 
доходности в этом году в связи 
с ростом продаж новых 
автомобилей и развитием 
направления авто с пробегом. 
кроме того, спрос в этом году 
стимулируют различные 
автокредитные  
и государственные программы.

По данным «Автостата», продажи 
новых легковых автомобилей в Рос-
товской области за 7 месяцев 2018 
года увеличились на 9,9%. В целом 
по России рост оказался более вы-
сокий и составил 17%.

Лидером по продажам традици-
онно остается марка Lada, продажи 
которой за 7 месяцев этого года уве-
личились на 9,3%. Самой прода-
ваемой моделью марки стала Vesta, 
обогнав Granta (см. таблицу 1). Ее 
цена в базовой комплектации со-
ставляет 584,9 тыс. руб., что позво-
ляет ей конкурировать с другими 
популярными марками в ценовой 
категории до 1 млн руб.

На втором месте среди марок в 
рейтинге KIA, ее продажи увеличи-
лись на 18%. В то же время продажи 
самого популярного на юге России 
автомобиля KIA Rio снизились на 
2,9% (см. таблицу 2). На сегодня, 
по данным информации на сайтах 
ростовских дилеров, минимальная 
цена на KIA Rio с учетом спецпред-
ложений составляет 656,9 тыс. руб.

На третьем месте обосновался 
Hyundai с двумя популярными в Рос-
товской области моделями — Solaris 
и Creta.

По словам руководителя пресс-
службы «Автостата» Азата Тимер-
ханова, в рейтинге топ-10 марок в 
Ростовской области практически те 
же участники, что и на российском 
рынке. Единственное отличие — вме-
сто Ford и Mitsubishi ростовчане 
предпочитают Mazda и Mercedes-
Benz.

Продажи Mazda выросли на 
43,8% (от низкой базы), Mercedes 
— на 10%.

— Mazda показывает самую луч-
шую в нашем портфеле динамику: 
двумя центрами в Ростове и Крас-
нодаре мы продали на 402 автомо-

летом 2018 года жилплощадь в 
ростовских новостройках 
стоила на 10% дешевле, чем 
квадратный метр на вторичном 
рынке. По этому показателю 
Ростов занимает четвертое 
место в России. По мнению 
эксперта, это объясняется 
большим количеством 
новостроек на окраинах города.

По данным экспертов «Авито», с 
июня по август 2018 года в Ростове-
на-Дону квадратный метр жилья в 
новостройках стоил 52 тыс. руб. 
(+5% по сравнению с аналогичным 
периодом 2017 года), на вторичном 
рынке — 58 тыс. руб. (+1%). В пя-
терку городов с самыми низкими 
ценами на жилплощадь вошли Улья-
новск, Челябинск, Тольятти, Саратов 
и Омск (см. таблицу). Дороже все-
го обходятся квадратные метры в 
Москве, Санкт-Петербурге, Казани 
и Екатеринбурге.

По мнению директора АН «Мед-
ведев» Игоря Медведева, это лишь 
цены предложения. Цены сделок как 
минимум на 5–10% ниже.

— Даже наши клиенты, которые 
не завышают цены, во время торга 
немного уступают покупателям, — 
сообщил Игорь Медведев. — Те, кто 
держит цены неизменными, обычно 
не могут продать квартиры.

В Ростове, как и в большинстве 
крупных городов, цена метра жилья 
в новостройках уступала стоимости 
метра на вторичном рынке (10%). В 
целом по России метр жилья в ново-
стройках (учитывались как дома на 
этапе строительства, так и сданные 
в эксплуатацию) стоил на 7% выше 
цены метра на вторичном рынке.

Игорь Медведев объясняет боль-
шую разницу в ценах между вторич-
ным и первичным рынками в Росто-
ве тем, что очень много зданий воз-
водится на окраинах города.

— Квартиры на вторичном рынке 
продаются в местах со сложившейся 
инфраструктурой, а ростовчане, как 
правило, любят свой район, — по-
яснил эксперт. — Точечная застрой-
ка в существующих районах рас-
продается хорошо, и цены там могут 
быть даже выше, чем на вторичном 
рынке. Однако в Ростове застраива-
ются огромные новые районы, такие 
как Суворовский, Левенцовка, где 
цены существенно ниже. Многие 
клиенты сначала не рассматривают 
квартиры в новых районах, только 
позже начинают замечать их преиму-
щества — современные подъезды, 
оборудованные площадки, возмож-
ность купить квартиру современной 
планировки и большей площади, чем 
на вторичном рынке, за те же день-
ги.

По данным «Авито», недвижи-
мость в новостройках Ростова летом 
была менее ликвидна, чем вторичное 
жилье, на 21,9%. Среди всех квар-
тир, продающихся на рынке, самым 
популярным форматом в городе была 
однокомнатная квартира на вторич-
ном рынке с долей спроса 34%. Вто-
рое и третье места занимают «двуш-
ки» (30%) и «трешки» (16%), также 
из сегмента вторичного жилья.

Впрочем, Игорь Медведев счи-
тает, что на первичном рынке одно-
комнатных квартир продается не 
меньше. Достоинство вторичного 
рынка состоит лишь в том, что квар-
тиры готовы для моментальной сда-
чи в аренду. татьяна дудник

Рынок легковых автомобилей 
демонстрирует рост

биля больше, чем за аналогичный 
период прошлого года, — говорит 
директор по маркетингу «AAA 
Mоторс» Елена Кикоть. — Это свя-
зано с увеличением наших квот от 
производителя и стабильным спросом 
на эту марку.

В конце прошлого года группа 
отказалась от продажи марок Ford 
и Lada и планирует заняться про-
дажами нового бренда (название не 
раскрывается).

Серьезный прирост продаж в Рос-
товской области в этом году был 
также у марки Volкswagen — 28,8%. 
На это повлиял выход новой модели 
VW Tiguan, которая отлично про-
дается.

В целом дилеры отмечают улуч-
шение ситуации в этом году по срав-
нению с прошлым. Продажи новых 
автомобилей в «ААА Моторс» вы-
росли на 8,7%, авто с пробегом — на 
28%. По сравнению с прошлым го-
дом доходность увеличилась значи-
тельно, что связано с ростом продаж 
новых автомобилей, финансовых и 
сервисных услуг, развитием направ-
ления авто с пробегом.

По данным экспертов «Авито», в 
целом спрос на авто на сайте в III 
квартале вырос на 1% как по срав-
нению со II кварталом этого года, 
так и с III кварталом прошлого. В 
связи со стабильным спросом на-
правление продаж авто с пробегом 
сейчас развивают многие дилерские 
центры.

Как ранее говорил N управляю-
щий розничным бизнесом ВТБ в 

Ростовской области Владимир 
Стрельников, спрос на автомобили 
с пробегом в январе — июне 2018 
года вырос в несколько раз — до 
30% от совокупного объема выдач 
автокредитов, чему способствовало 
снижение ставок по программе «Сво-
бода выбора». В то же время спрос 
растет и на новые авто благодаря 
возобновлению госпрограмм «Пер-
вый автомобиль» и «Семейный ав-
томобиль».

По словам Владимира Стрельни-
кова, в целом за первое полугодие 
2018 года объем выдач в сегменте 
автокредитования по сравнению с 
аналогичным периодом 2017 года 
увеличился в 1,2 раза и составил 
830 млн рублей. Около 1,5 тыс. жи-
телей региона воспользовались кре-
дитом на покупку автомобиля, при 
этом каждый третий получил госсуб-
сидию.

Как комментирует в пресс-релизе 
Ассоциации Европейского Бизнеса 
(АЕБ) председатель комитета авто-
производителей АЕБ Йорг Шрайбер, 
с начала этого года восстановление 
рынка шло хорошими темпами с до-
стижением 18-процентного роста год 
к году к концу июля. В августе этот 
тренд продолжился, поддерживае-
мый пиком спонтанных покупок, 
связанных с недавним ослаблением 
рубля. В ближайшие месяцы рост, 
вероятно, продолжится, так как пла-
нируемое с января 2019 года повы-
шение НДС в любом случае обеспе-
чит высокий уровень спроса до кон-
ца текущего года. Юлия Полякова

таБлИЦа 1. тоП‑10 МаРок Новых легковых автоМоБИлей в Ростовской оБластИ  
По ИтогаМ сеМИ МесяЦев 2018 года

МаРка 7 Мес. 2018 7 Мес. 2017 ИзМеНеНИе, %

1 LADA 4700 4300 9,3
2 KIA 3400 2880 18,1
3 HYUNDAI 3010 3040 –1,0
4 RENAULT 2220 2290 –3,1
5 VOLKSWAGEN 1520 1180 28,8
6 TOYOTA 1440 1520 –5,3
7 SKODA 870 760 14,5
8 NISSAN 780 650 20,0
9 MAZDA 460 320 43,8
10 MERCEDES 430 390 10,3

всего по области 22490 20470 9,9
Источник: «Автостат».

таБлИЦа 2. тоП‑10 Моделей Новых легковых автоМоБИлей в Ростовской оБластИ  
По ИтогаМ сеМИ МесяЦев 2018 года

МаРка/Модель 7 Мес. 2018 7 Мес. 2017 ИзМеНеНИе, %

1 KIA RIO 1660 1710 –2,9
2 LADA VESTA 1360 1150 18,3
3 LADA GRANTA 1350 1320 2,3
4 HYUNDAI SOLARIS 1320 1800 –26,7
5 HYUNDAI CRETA 970 750 29,3
6 VOLKSWAGEN POLO 920 630 46,0
7 RENAULT LOGAN 670 730 –8,2
8 LADA LARGUS 590 410 43,9
9 TOYOTA CAMRY 560 610 –8,2
10 LADA 4x4 550 450 22,2
Источник: «Автостат».

ЦеНы ПРедложеНИя кв. М На втоРИчНоМ РыНке И в НовостРойках, лето 2018 г.
№ гоРод ЦеНа На втоРИчНоМ 

РыНке, РУБ.
ЦеНы На НовостРойкИ, 
РУБ.

РазНИЦа, %

1 Саратов 42 386 31 229 –26

2 Краснодар 53 964 44 813 –17

3 Самара 58 339 50 187 –14

4 Ростов‑на‑дону 58 391 52 466 –10
5 Красноярск 55 963 50 640 –10

6 Новосибирск 64 926 58 971 –9

7 Иркутск 59 219 54 447 –8

8 Волгоград 48 144 44 426 –8

9 Санкт-Петербург 119 031 109 974 –8

10 Уфа 66 116 61 147 –8

11 Барнаул 47 164 44 230 –6

12 Тюмень 58 852 55 273 –6

13 Челябинск 40 257 38 167 –5

14 Тольятти 40 997 39 239 –4

15 Воронеж 46 175 44 380 –4

16 Екатеринбург 70 965 68 803 –3

17 Казань 71 863 70 216 –2

18 Омск 44 733 43 762 –2

19 Ульяновск 41 132 40 901 –1

20 Пермь 52 845 54 147 2

21 Ижевск 47 129 49 006 4

22 Нижний Новгород 63 933 66 514 4

23 Москва 195 658 216 588 11

Источник: «Авито».

Большая разница
в Ростове РазНИЦа в ЦеНе МеждУ ПеРвИчНыМ 

И втоРИчНыМ РыНкоМ жИлья одНа Из саМых 

БольШИх в РоссИИ

Большая разница в ценах между вторичным и первичным рынком в Ростове объясняется тем, 

что очень много зданий возводится на окраинах города. Фото из архива N.


