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В первые два месяца года портфель кре-
дитов, выданных заемщикам Ростовской 
области, вырос, по данным Банка Рос-
сии, на 2,9%. Год назад ситуация была 
похожей — рост на 3%. Наиболее дина-
мично увеличивается кредитная задол-
женность физлиц, даже несмотря на то 
что ставки в этом секторе также растут 
быстрее, нежели в корпоративном.

Портфель банковских кредитов, выданных 
заемщикам Ростовской области в первые два 
месяца 2012 года, увеличился, по данным 
Банка России, на 11,8 млрд рублей, или на 
2,9%, и достиг почти 414 млрд рублей. Год 
назад динамика была почти такой же: +3%. 
Однако от прошлогодней ситуация отличается 
тем, что в начале этого года гораздо меньше 
банков увеличили кредитные портфели: 48 из 
78 наблюдаемых N кредитных учреждений 
(см. таблицы на с. 13), или 62%. Год назад 
доля таких банков составляла 68%.

N прогнозировал подобное развитие со­
бытий в банковском обзоре по итогам 2011 
года (см. N, № 968). Главная причина — 
ухудшение ситуации с ресурсной базой. Ее 
рост в 2011 году отстал от роста кредитного 
портфеля: 21,4% против 31,3%. И структура 
привлеченных банками средств на рынке Рос­
товской области, судя по статистике Банка 
России, изменилась не в лучшую сторону. Доля 
фактически бесплатных для банков остатков 
на счетах клиентов уменьшилась с 21,7% до 

Таблица 1. Сравнение средневзвешенных ставок кредитов в рублях, выданных  
жителям Ростовской области в 2011–2012 годах (% годовых)*

Месяц, год До 30 дней От 31 до 90 дней От 91 до 180 дней От 181 дня до 1 года От 1 года до 3 лет Свыше 3 лет

Январь – декабрь 2011 17,1 17,7 33,2 33,7 19,7 16,5

Январь – февраль 2012 16,0 16,8 34,8 32,0 20,8 17,0

Динамика, +/– п.п.* –1,1 –1,0 1,6 –1,7 1,1 0,5 

*П.п. – процентные пункты (данные округлены). Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, расчеты N.

Таблица 2. Сравнение средневзвешенных ставок кредитов в рублях, выданных корпоративным  
заемщикам Ростовской области в 2011–2012 годах (% годовых)

Год/Срок До 30 дней От 31 до 90 дней От 91 до 180 дней От 181 дня до 1 года От 1 года до 3 лет Свыше 3 лет

Январь – декабрь 2011 7,3 8,6 10,1 10,2 10,3 10,7

Январь – февраль 2012 8,4 9,4 10,4 10,5 10,4 10,4

Динамика, +/– п.п.* 1,1 0,8 0,3 0,2 0,0 -0,2 

*П.п. – процентные пункты (данные округлены). Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, расчеты N.

Таблица 3. Банки – лидеры по размерам абсолютного 
прироста кредитного портфеля на территории

Ростовской области по итогам января – февраля 2012 г.

Банк Прирост, млрд руб. Прирост, + %

1 Юго-Западный банк 
Сбербанка России*

4,8 3

2 Глобэксбанк 2,8 38

3 Альфа-Банк 2,1 15

4 РОСБАНК 1,4 23

5 Центр-инвест** 1,0 2

6 МДМ Банк 0,7 10

7 Банк Зенит 0,6 18

8 Восточный 0,5 18

9 Газпромбанк 0,4 5

10 Абсолют Банк 0,4 35

*Отделения, расположенные в Ростовской области. **В том числе 
отделения, расположенные за пределами Ростовской области. 
Источник: расчеты N на основе информации ГУ ЦБ по Ростовской 
области.

Кредитная активность в Ростовской области
сохраняется на уровне прошлого года. Однако 

темпы роста обеспечиваются меньшим числом банков по сравнению с 2011 годом
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17,9% в пользу платных депозитов. В начале 
года эти негативные тенденции, к сожалению, 
сохранились. Объем ресурсной базы сокра­
тился в январе — феврале на 1,8%. Само по 
себе это не страшно, поскольку характерно 
для данного времени года. Однако структура 
базы продолжает ухудшаться. Доля самого 
дорогого источника банковских ресурсов — 
вкладов населения увеличилась с 70% до 72%. 
В то время как в начале 2008 года она со­
ставляла чуть более 52%.

Разумеется, при этом растут ставки по кре­
дитам. Наиболее сильно — как раз для насе­
ления (см. таблицу 1). Для справки: на роз­
ничные кредиты сроком более года приходится 
свыше 80% выдачи. Так что некоторое снижение 
ставок по очень дорогим коротким потребкре­

дитам не должно вводить в заблуждение. Не 
так быстро, но продолжают понемногу дорожать 
корпоративные кредиты (см. таблицу 2).

Более высокие темпы удорожания рознич­
ных кредитов объясняются еще и повышенным 
спросом со стороны населения. Портфель кре­
дитов, выданных гражданам Ростовской об­
ласти, вырос в январе — феврале на 4,1%, 
достигнув, по данным ЦБ, почти 107 млрд 
рублей. Чуть медленнее рос корпоративный 
портфель: на 2,7%, до 413,7 млрд рублей.

Любопытно, что наиболее существенно рост 
рынка поддерживают не только банки из де­
сятки крупнейших кредиторов. Обращает на 
себя внимание высокая активность ростовских 
филиалов Абсолют Банка, Банка ЗЕНИТ, 
«Восточного», МДМ Банка, РОСБАНКА (см. 
таблицу 3).	 Алексей Тимошенко

— Малый бизнес в нашем регионе представ­
ляет собой многочисленный слой мелких и 
средних собственников, к которым по своему 
уровню жизни и социальному положению при­
надлежит большинство населения города, 
одновременно являясь как производителем, 
так и потребителем широкого спектра товаров, 
работ и услуг. Рост регионального бизнеса 
связан в том числе и с развитием новых бан­
ковских продуктов для предпринимателей.

Существует объективная сложность в воз­
можности оказания финансовой помощи со 
стороны банка малым предприятиям на на­
чальной стадии открытия бизнеса: банк не име­
ет возможности провести анализ бизнеса, а 
значит, быть уверенным в источнике выплаты 
кредита. Так что если в голове у потенциально­
го бизнесмена роятся идеи и нужны деньги на 
то, чтобы поставить дело на ноги, то наиболее 
приемлемый вариант — воспользоваться по­
требительским кредитом. Главный плюс такого 
решения в том, что не потребуется доказывать 
банку состоятельность бизнеса, особенно когда 
есть только идея и приблизительные начальные 
расчеты. Наличие залога в виде транспортного 
средства, квартиры или любого другого движи­
мого и недвижимого имущества значительно 
облегчит процедуру получения кредита.

Клиент должен быть реалистичен в своих 
планах, стратегии развития и знать четко, куда 
он движется. Важно, чтобы заемщик понимал, 
насколько важна его кредитная история, и от 
того, как дисциплинированно он будет погашать 
кредитные средства, выдаваемые ему сегодня, 
напрямую зависит возможность финансиро­
вания его бизнеса со стороны банков завтра.

Динамика объема и структуры средств, привлеченных банками на территории Ростовской области

Источник: Банк России, расчеты N.


