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Тренд на агросырьевое 
усиление списка крупнейших 
экспортеров продолжается  
в течение нескольких лет.  
В этой сфере теперь 
насчитывается 14 участников 
вместо 13 годом ранее.

В 2016 году объем экспорта, совер­
шенного участниками ВЭД, зареги­
стрированными в налоговых органах 
Ростовской области, составил $ 5,2 
млрд, увеличившись на 15,6% (в 
2015-м — сокращение на 0,4%), 
говорится в данных ЮТУ. При этом 
двадцатка лидеров (см. таблицу) 
увеличила свою долю в общем объе­
ме с 70,5% до 73%, нарастив объе­
мы поставок — на 1,2%, до $ 3,8 
млрд (в 2015-м — на 2,4%).

По словам начальника ЮТУ, 
генерал-лейтенанта таможенной 
службы Сергея Пашко, структура 
экспорта, впрочем как и импорта, в 
2016 году не изменилась. Локомо­
тивом экспорта по-прежнему оста­
ется зерно, а ситуация на этом рын­
ке в 2016 году была благоприятная. 
Многие агрокомпании существенно 
увеличили свои доходы. Выручка 
ООО «Зерно-Трейд», по данным 
«СПАРК-Интерфакса», выросла в 
2,3 раза, до 21,7 млрд рублей, ООО 
«Золотая семечка» — в 1,5 раза, до 
59,4 млрд рублей, ООО «Агросин­
дикат» — в 1,9 раза, до 4,4 млрд 
рублей, ООО «Южный центр» — в 
2,2 раза, до 20,3 млрд. Кстати, по­
следняя компания, по всей видимо­
сти не чужая другому зерновику, 
— ООО «Южная сырьевая компания» 
(выручка — 8,9 млрд рублей), по­
скольку раньше их юридический 
адрес совпадал.

Первые две строчки рейтинга в 
течение трех лет занимают одни и те 
же компании, только они постоянно 
делают рокировку. В этот раз «золо­

20 крупнейших экспортеров Ростовской области по итогам 2016 года, данные ЮТУ
2016 2015 Участник ВЭД Населенный 

пункт
Профиль деятельности

1 2 ОАО «НЗНП» Киселевское с. п. Переработка нефти
2 1 ООО «Торговый дом “РИФ”» Ростов Торговля зерном
3 – ОАО «Астон» Ростов Торговля маслами, жирами, зерном
4 8 ООО «Зерно-Трейд» Таганрог Торговля зерном
5 6 ООО «Торговый дом Астон» Ростов Торговля маслами, жирами, зерном
6 10 ООО «Южный центр» Ростов Торговля зерном
7 – ООО «КРЦ “ЭФКО-КАСКАД”», рос­

товский филиал
Ростов Торговля оптовая пищевыми масла­

ми и жирами
8 11 ООО «Южная сырьевая компания» Батайск Торговля зерном
9 – АО «Донавиа» Ростов Авиаперевозки
10 – ООО «Золотая семечка» Ростов Торговля маслами и жирами
11 4 ООО «Морское агентство “Юг Руси”» Ростов Торговля маслами, жирами, зерном
12 5 ООО «Ростовский электрометаллурги­

ческий завод»
Шахты Производство стали

13 9 ОАО «ШУ “Обуховская”» Зверево Добыча угля
14 15 ООО «Агросиндикат» Ростов Торговля зерном
15 – ООО «НТ» Ростов Производство табачной продукции
16 14 ООО «Олимп-Таганрог» Таганрог Торговля зерном
17 17 ЗАО «Донмаслопродукт» Ростов Производство растительных и жи­

вотных масел и жиров
18 19 ЗАО «Агропром-импэкс» Таганрог Торговля зерном
19 7 ПАО «Тагмет» Таганрог Производство труб
20 13 ООО «ПКФ “Атлантис-Пак”» х. Ленина Производство оболочек для колбас­

ных изделий

20 крупнейших импортеров Ростовской области по итогам 2016 года, данные ЮТУ
2016 2015 Участник ВЭД Город Профиль деятельности

1 1 ЗАО «Корпорация “Глория Джинс”» Новошахтинск Пошив и продажа одежды
2 2 ООО «Комбайновый завод “Ростсель­

маш”»
Ростов Производство с/х техники

3 3 ЗАО «Донской табак» Ростов Производство табачной продукции
4 9 ООО «Пионер Хай-Брэд Рус» Ростов Оптовая торговля гибридными семе­

нами
5 7 ПАО «Роствертол» Ростов Производство вертолетов
6 — АО «Клевер» Ростов Производство с/х техники
7 15 ООО «БТК Текстиль» Шахты Производство синтетических тканей
8 4 ООО «Терминал-Таганрог» Таганрог Деятельность агентов по оптовой 

торговле
9 8 ОАО «Энергопром — Новочеркасский 

электродный завод»
Новочеркасск Производство электровозов

10 10 ООО «ПКФ “Атлантис-Пак”» х. Ленина Производство оболочек для колбас­
ных изделий

11 — Волгодонский филиал АО «ИК “АЭМ-
Технологии”» «Атоммаш»

Волгодонск Энергетическое машиностроение

12 11 ПАО «Тагмет» Таганрог Производство труб
13 — ООО «Перспектива» Ростов Торговля радиаторами
14 — ООО «КОНТИНЕНТ» Ростов Производство прочей верхней 

одежды
15 17 ООО «Графобал-Дон» Ростов Производство картонной упаковки
16 — ООО «Полюс+» Ростов Оптовая торговля автодеталями
17 — ООО «Иржтранс» Каменск-

Шахтинский
Оптовая торговля эксплуатационны­
ми материалами и принадлежностя­
ми машин

18 — ООО «ЛИНТЕР» Ростов Деятельность внутреннего водного 
грузового транспорта

19 19 ООО «Евралис Семанс Рус» Ростов Оптовая торговля гибридными семе­
нами

20 — ООО «Судоходная компания “Алброс-
Дон”»

Азов Деятельность морского пассажир­
ского транспорта

(«ИРЖТРАНС») в 2016 году вы­
ручило 1,9 млрд руб. (+66%). 90% 
бизнеса принадлежит кипрской ком­
пании PARIMA LIMITED, 10% — 
Станиславу Прокопенко. У компании 
есть дочернее общество — Муром­
ский завод «Транспутьмаш».

Еще два участника работают в 
сфере водного транспорта. ООО 
«ЛИНТЕР», хотя и выручило всего 
409,9 млн рублей, что в 5,6 раза 
меньше, чем в 2015-м, заняло 15-ю 
строчку рейтинга. Собственник биз­
неса — Алексей Жменя. В «Альброс-
Доне» также наблюдалось снижение 

выручки — на 9%, до 257,2 млн 
рублей. В компании отказались да­
вать комментарии. По данным 
«СПАРК-Интерфакса», она принад­
лежит швейцарской RALTECH Group 
AG. На сайте Albros Group сообща­
ется, что штаб-квартира холдинга 
находится в Стамбуле, а компания 
является значительным игроком на 
международных рынках судоходства. 
Холдинг оперирует флотом из 50 
сухогрузов и танкеров неглубокой 
осадки и предоставляет агентские 
услуги в проливах Босфор и крупных 
турецких портах.	 Татьяна Дудник

Новые лица старых агрохолдингов. В двадцатке 

крупнейших экспортеров большинство новых участников — это другие юрлица крупных агрохолдингов

ра подсолнечника в РФ, который по 
итогам 2016 года составил рекорд­
ные 11 млн тонн в зачетном весе.

В первый и последний раз попало 
в список крупнейших экспортеров 
АО «Донавиа», находящееся на за­
вершающей стадии банкротства. 
Ростовский авиаперевозчик влился 
в авиакомпанию «Россия», которая 
купила также и его самолеты. Часть 
авиапарка, находившегося в лизин­
ге, пришлось отправить обратно за 
границу.

Ухудшил позиции Ростовский 
электрометаллургический завод, про­
изводивший и экспортировавший в 
2016 году непрерывно-литую сталь­
ную квадратную заготовку сечением 
150×150 мм.

— Объем экспорта составил 326 
тыс. т заготовки, по сравнению с 
2015 г. объем снизился на 30 тыс. т, 
— сообщила N первый заместитель 
генерального директора ООО «РЭМЗ» 
Ирина Попова. — Одна из главных 
причин снижения экспорта — ава­
рийная остановка производства в 

июле 2016 г. в связи с выходом из 
строя печного трансформатора ДСП-
90.

Выручка компании, по данным 
«СПАРК-Интерфакса», сократилась 
на 40%, до 8 млрд рублей.

Среди новых участников рейтин­
га — производитель табачных из­
делий ООО «НТ», зарегистрирован­
ное в феврале 2015 года по тому же 
адресу, где находится «Донской та­
бак». Выручка «НТ» за 2016 год 
выросла в 4,2 раза и достигла 8,89 
млрд рублей. Собственник бизнеса 
— Сергей Веригин.

В 2016 году из списка 20 круп­
нейших экспортеров выбыл завод 
«Ростсельмаш».

— Это ложная информация, она 
не соответствует действительности, 
— прокомментировал N представи­
тель «Ростсельмаша». — Показате­
ли по экспорту у нас выросли в срав­
нении с прошлым периодом. Почему 
нас нет в рейтинге на логичном месте 
— вопрос к тем, кто его считал.

Татьяна Дудник

Первая тройка крупнейших импортеров стабильна
В 2016 году список 
крупнейших импортеров стал 
стабильнее, а их доля в общем 
объеме увеличилась.  
В рейтинге появились 
продавцы оборудования  
и операторы водного 
транспорта. К лидерам списка 
добавились успешные 
дружественные компании.

По данным ЮТУ, в 2016 году объем 
импорта, совершенного участниками 
ВЭД, зарегистрированными в на­
логовых органах Ростовской области, 
после падения остался на уровне 
предыдущего года, то есть $ 2 млрд. 
Зато двадцатка крупнейших (см. 
таблицу) смогла увеличить сово­
купный импорт на 13% (ранее — 
падение на 36%), до $ 960 млн. За 
счет этого доля 20 крупнейших им­
портеров в общем объеме импорта 
увеличилась с 42,5% до 48%.

Пьедестал почета остался преж­
ним — Корпорация «Глория Джинс», 
«Ростсельмаш» и ЗАО «Донской 
табак». Однако у первых двух появи­
лось по одной дружественной ком­
пании. В частности, ООО «КОНТИ­
НЕНТ», занимающее 14-ю строчку, 
было зарегистрировано только в ян­
варе 2016 года и сразу же выбилось 
в лидеры. По данным «СПАРК-
Интерфакса», компания, принад­
лежащая Ирине Узденской, выручи­
ла 831 млн рублей. В контрагентах 
общества значится Корпорация «Гло­
рия Джинс», кроме того, оно поль­
зуется товарными знаками корпора­

ции. Неожиданно сразу на 6-й строч­
ке оказалось АО «Клевер», входящее 
в ГК «Ростсельмаш».

— АО «Клевер» выпускает свыше 
50 наименований и 100 модифика­
ций прицепной и навесной техники, 
— прокомментировал представитель 
ГК «Ростсельмаш». — За 5 лет обо­
рот предприятия выброс более чем 
в 2 раза, и ежегодно на рынок выво­
дятся новые продукты.

Объемы импорта в валюте у заво­
да «Ростсельмаш» выросли на 26%, 
у «Клевера» — на 48%. Однако чем 
объясняется такой бурный рост, в 
компании не пояснили.

Улучшило свои позиции ООО 
«Пионер Хай-Брэд Рус», по-преж­
нему импортирующее семена куку­
рузы, подсолнечника и масличного 
рапса, а также микробиологические 
продукты для всех видов силоса.

По словам его гендиректора Алек­
сандра Козачкова, нельзя выделить 
какой-то отдельный фактор успеха.

— DuPont Pioneer делает акцент 
на работу с клиентами, наши 
агрономы-консультанты представле­
ны во всех сельскохозяйственных 
регионах страны, — рассказал г-н 
Козачков. — Кроме того, есть ряд 
проектов (бесплатное страхование 
посевов от неблагоприятных погод­
ных условий, делимся накопленным 
агрономическим опытом, идеями и 
новейшими технологиями с клиента­
ми). Мы стараемся увеличивать нашу 
рыночную долю с каждым годом.

«Терминал-Таганрог» переместил­
ся на несколько строчек ниже.

— В 2016 г. компания получала 
металлопродукцию (уголок, швеллер, 
арматуру, лист, рулон) из Украины. 
Примерно по 100–150 вагонов в 
месяц, — прокомментировал на­
чальник отдела по работе с клиента­
ми ООО «Терминал-Таганрог» Сергей 
Ягольник. — По сравнению с 2015 
г. импорт уменьшился примерно в 2 
раза. Связано все с событиями в 
Украине. Мы получали металл с за­
водов г-на Ахметова.

В 2016 году список лидеров по­
полнили 8 новичков.

Необычен для рейтинга профиль 
деятельности ООО «ПОЛЮС+» — 
оно занимается продажей аккуму­
ляторов. Выручка компании соста­
вила 2,1 млрд рублей, то есть она 
увеличилась на 10,5%. Владельцы 
бизнеса в равных долях — Алек­
сандр Асерчев и Иван Каменюкин.

Впервые в список попал импортер 
другого оборудования. ООО «Пер­
спектива», по словам его исполнитель­
ного директора Сергея Белоусова, 
входит в торгово-производственный 
Forte Holding. В 2016 году компания 
увеличила выручку на 74%, до 1,69 
млрд руб. В такой же пропорции вырос 
и импорт алюминиевых и биметалли­
ческих радиаторов из Китая. Ввезен­
ные «Перспективой» радиаторы хол­
динг продает по всей стране и в ближ­
нее зарубежье. Успех компании в 2016 
году г-н Белоусов объяснил тем, что 
Forte Holding — российский лидер 
на рынке радиаторов.

ООО «Инновации ресурсообеспе­
чения железнодорожного транспорта» 

то» досталось нефтепереработчику, 
увеличившему выручку на 26%, до 
75,9 млрд рублей. «РИФ» рос мед­
леннее — на 8%, и достиг 54 млрд 
рублей. На третьем месте, как и рань­
ше, представитель ГК «Астон», толь­
ко теперь это другое юрлицо. Анало­
гичная ситуация и с другими агро­
холдингами. Например, от «Юга 
Руси» прибыла «Золотая семечка», 
но этот факт в агрохолдинге не про­
комментировали. От воронежской 
ГК «ЭФКО» в 2015 году в списке на 
12-м месте было ООО «Эфко-Трейд», 
сейчас — другое юрлицо, и находит­
ся оно на 7-м месте.

— ООО «КРЦ “ЭФКО-КАСКАД”» 
— сбытовое подразделение всей ГК 
«ЭФКО», поэтому было принято ре­
шение о централизации продаж в 
одном юридическом лице, — пояснил 
Алексей Гаврилов, директор диви­
зиона по развитию экспортного по­
тенциала ГК «ЭФКО». — По итогам 
2016 года ГК «ЭФКО» входит в трой­
ку крупнейших агропромышленных 
холдингов России и Евразийского 

экономического союза и выступает 
одним из крупнейших экспортеров 
подсолнечного масла.

По его словам, основными про­
дуктами, которые были направлены 
на экспорт ростовским филиалом 
ООО «КРЦ “ЭФКО-КАСКАД”», ста­
ли подсолнечное масло и подсолнеч­
ный шрот.

— По сравнению с 2015 годом 
объем экспорта подсолнечного мас­
ла вырос почти в 2 раза, до 180 тыс. 
тонн, экспорт подсолнечного шрота 
— более чем в четыре раза, до 73,4 
тыс. тонн, — сообщил N Алексей 
Гаврилов. — При этом удалось не 
только нарастить объемы, но и суще­
ственно расширить географию экс­
порта. Подсолнечное масло было 
отправлено в Турцию, Египет, Сау­
довскую Аравию, Судан, Иран и 
Ливан, к странам-импортерам под­
солнечного шрота помимо традици­
онной Турции добавились Нидерлан­
ды. Рост объема экспорта подсол­
нечного масла и шрота напрямую 
коррелирует с ростом валового сбо­

Крупнейшим экспортером — 2016 стало ОАО «НЗНП». Фото из архива N.


