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20 крупнейших налогоплательщиков Ростовской области по итогам 2012 года

2012 2011

1 1 «Донской табак»

2 2 Филиал пивоваренной компании «Балтика»

3 3 СКЖД — филиал «РЖД»

4 9 Юго-Западный банк — филиал АК Сбербанка России

5 4 Ростовская атомная станция — филиал концерна «Росэнергоатом»

6 7 ПК «Новочеркасский электровозостроительный завод»

7 – «МРСК Юга»*

8 8 «Донэнерго»

9 10 «Роствертол»

10 11 «Ростовская сотовая связь» («Tele2 Ростов»)

11 15 «Ростовоблгаз»

12 – «Донавиа»

13 18 «Энергосбыт Ростовэнерго»

14 20 «Газпром»

15 6 Филиал компании «Москва-Эфес»

16 – «Глория Джинс»

17 10 Таганрогский металлургический завод

18 5 «Красный котельщик»

19 - Шахтоуправление «Садкинское»**

20 14 Ростовский-на-Дону НИИ радиосвязи

*В 2011 году компании не было в списке крупнейших налогоплательщиков, по данным налоговой, однако по ито­
гам 2010 года она занимала в этом списке 4-е место. **В последний раз в двадцатку крупнейших налогоплатель­
щиков компания входила в 2008 году, занимая 16-е место. 
Источник: УФНС России по Ростовской области. 

В 2012 году 20 крупнейших нало­
гоплательщиков Ростовской области 
перечислили в бюджет РФ налогов 
на сумму 42 млрд рублей, сообщили 
в Управлении Федеральной налого­
вой службы (УФНС) России по Рос­
товской области. По подсчетам N, 
это на 36% больше, чем в 2011 
году. 

По данным ведомства, последние 
несколько лет совокупный налоговый 
вклад в бюджет Российской Федера­
ции двадцатки крупнейших компаний 
растет быстрее общего объема на­
логовых поступлений от всех нало­
гоплательщиков Ростовской области. 
Если в 2009 году налоги двадцатки 
составили 15,3% от общего объема 
поступлений в Ростовской области, 
то в 2012-м ее доля составила уже 
31,4%. 

Всего от налогоплательщиков, 
осуществляющих деятельность на 
территории Ростовской области, в 
2012 году в бюджетную систему по­
ступило налогов на 133,7 млрд руб­
лей, прирост к 2011 году — 17%.

Абсолютных новичков в рейтинге 
крупнейших налогоплательщиков в 
этом году нет. Впервые за 8 лет 

крупнейшие налогоплательщикикрупнейшие экспортеры

20 крупнейших экспортеров Ростовской области по итогам 2012 года, по данным юту

2012 2011

1 1 НЗНП, ОАО

2 – МОРСКОЕ АГЕНТСТВО «ЮГ РУСИ», ООО

3 – «АСТОН», ОАО

4 4 «ТОРГОВЫЙ ДОМ АСТОН», ООО

5 3 РОСТОВСКИЙ ЭЛЕКТРОМЕТАЛЛУРГИЧЕСКИЙ ЗАВОД, ООО

6 13 «ГРЭЙНСТРИМ», ООО

7 7 «ЭФКО-ТРЕЙД», ООО

8 5 ТАГАНРОГСКИЙ МЕТАЛЛУРГИЧЕСКИЙ ЗАВОД, ОАО

9 6 ПТУ «ШОЛОХОВСКОЕ», ООО

10 10 ФИЛИАЛ «БАГАЕВСКОЕ ХПП» ЗАО «АГРОПРОМ-ИМПЭКС»

11 8 ЭПМ-НЭЗ, ОАО

12 19 МОРСКОЕ АГЕНТСТВО «АГРОФЕСТ-ДОН», ООО

13 12 «ДОНСКОЙ ТАБАК», ОАО

14 – «ДОНЛОМ», ООО

15 17 ТКЗ «КРАСНЫЙ КОТЕЛЬЩИК», ОАО

16 – ЮЖНАЯ СЫРЬЕВАЯ КОМПАНИЯ, ООО

17 9 «ВАЛИНОР-МЕНЕДЖМЕНТ», ООО

18 14 ПКФ «АТЛАНТИС-ПАК», ООО

19 – «РОСТЛОМ», ООО

20 – ПКФ «НБ-ЦЕНТР», ООО

По данным Южного таможенного 
управления, в 2012 году стоимостные 
объемы экспорта крупнейших экс­
портеров Ростовской области со­
ставили 4,2 млрд долларов. По срав­
нению с 2011 годом они выросли на 
15%. В общем объеме экспорта Рос­
товской области доля двадцатки 

Официальный дилер грузовых 
автомобилей MAN и владелец 
сервисного центра этой популярной 
торговой марки ООО «Нейс-Юг» 
планирует в нынешнем году по меньшей 
мере удвоить объемы своих продаж  
и в 2,5 раза увеличить объемы 
сервисного обслуживания клиентов. 
Кроме того, компания начинает 
сотрудничество с рядом других 
известных производителей грузовой  
и прицепной техники.

По словам генерального директора ООО «Нейс-
Юг» Богдана Хмельницкого, в прошлом году 
объем продаж компанией автомобилей MAN 
и полуприцепов Wielton составил более 100 
единиц. Сервисное обслуживание в техни­
ческом центре компании прошли более 500 
автомобилей. Благодаря этому MAN призна­
ла своего ростовского дилера лучшим среди 
всех 60 других организаций, представляющих 
немецкого автопроизводителя в России.

— В нынешнем году мы поставили себе 
цель по меньшей мере удвоить прошлогодние 
результаты, — сообщил г-н Хмельницкий. — 
По итогам первых пяти месяцев нам уже уда­
лось продать около 100 единиц техники. Кро­
ме того, мы активно работаем над увеличени­
ем количества машин, проходящих сервисное 
обслуживание на нашей площадке, и объемов 
оптовой продажи запчастей другим станциям 
техобслуживания и напрямую пользователям 
техники MAN.

На данный момент ежедневно сервисный 
центр «Нейс-Юг» обслуживает 20–25 автомо­
билей. Одновременно здесь могут проходить 
ремонт и ТО 13 единиц техники. До конца 
нынешнего года эти показатели увеличатся в 
2,5 раза — в октябре компания сдаст в экс­
плуатацию вторую очередь сервисного центра. 
Он будет мультибрендовым — ООО «Нейс-Юг» 
в настоящее время динамично наращивает 
количество производителей-партнеров.

— Это позволит нам не быть полностью 

«Нейс-Юг» удвоит обороты

зависимыми от спроса на автомобили одной 
марки и их обслуживание, — пояснил Богдан 
Хмельницкий. — Кроме того, клиенту по воз­
можности следует предложить альтернативу 
дорогой немецкой технике. Не стоит забывать 
и о том, что MAN закрывает не все сегменты 
рынка. Это, как правило, крупнотоннажная и 
среднетоннажная техника грузоподъемностью 
свыше 8 тонн. А покупателям зачастую нужны 
грузовики, рассчитанные на полторы, две, три 
тонны. Поэтому у многих наших клиентов в 
автопарках наряду с MAN есть китайские, 
корейские или российские автомобили малого 
тоннажа.

Вторая очередь технического центра по­
зволит компании практически на 80% удов­
летворить потребность ростовского рынка в 
квалифицированном кузовном и малярном 
ремонте, которым сейчас в Ростове никто не 
занимается, добавил г-н Хмельницкий.

В число новых партнеров ООО «Нейс-Юг» 
входят в первую очередь азиатские марки. В 

частности, компания заключила дилерский и 
сервисный договоры с ООО «Хендэ КомТранс 
Рус», представляющим в России коммерческий 
транспорт Hyundai. Также в ее линейку войдут 
китайские автобусы King Long, которые при 
достаточно высоком качестве, комфортабель­
ности и надежности вдвое дешевле европей­
ских. Кроме того, «Нейс-Юг» расширяет свой 
портфель партнерских брендов производителей 
полуприцепов и основных узлов для их произ­
водства. По данным Богдана Хмельницкого, 
в нынешнем году в их число вошли такие из­
вестные марки, как BPW, SAF Holland, Hyva, 
Wabco и Knorr-Bremse. Дилером и партнером 
по сервису знаменитого бренда Wielton «Нейс-
Юг» является с самого начала своей деятель­
ности.

— Теперь мы можем осуществлять ремонт 
полуприцепов любых марок, — подчеркнул г-н 
Хмельницкий. — Договоренности о поставках 
запчастей для прицепов других марок позволят 
нам повысить загрузку нашего сервиса. Хотя 
основной упор мы продолжим делать на MAN 
и Wielton.

Расширение перечня представляемых ком­
панией в Ростове автомобильных брендов 
позволит ООО «Нейс-Юг» вести более гибкую 
ценовую политику. Например, летом «Хендэ 
КомТранс Рус» планирует провести презента­
цию нового седельного тягача.

— Они обещают, что это будет фурор, — 
говорит Богдан Хмельницкий. — Автомобиль, 
по качеству сравнимый с машинами «большой 
семерки» производителей грузовиков, но более 
интересный по цене. Для нас это большой плюс, 
с помощью такого автомобиля мы сможем 
привлечь клиентов, которые сейчас делают 
выбор в пользу китайской техники.

«Нейс-Юг» регулярно проводит маркетин­
говые акции для расширения своей клиентской 
базы и повышения лояльности владельцев 
техники MAN. К таким мероприятиям отно­
сятся, в частности, сезонные распродажи зап­
частей, бесплатные услуги, например мойка 
автомобиля, замена масла или компьютерная 

диагностика при прохождении ТО, скидки на 
прошлогоднюю технику и т. д. Бывают и имид­
жевые акции — в нынешнем году компания 
второй раз проведет для своих клиентов и 
партнеров соревнования по картингу «MANия 
скорости». А летом через Ростов пройдет ав­
топробег на автомобилях MAN по России. 
Мероприятие будет посвящено повышению 
топливной эффективности грузовых машин.

Однако главными сильными сторонами ООО 
«Нейс-Юг» в конкурентной борьбе Богдан 
Хмельницкий считает молодую квалифициро­
ванную команду и обширные складские за­
пасы как техники, так и запчастей.

— На нашем складе хранятся запчасти на 
общую сумму 20 млн рублей с постоянным 
ассортиментом около 3 тысяч разновидностей, 
— сообщил он. — При необходимости до­
ставка той или иной детали из Москвы по за­
казу клиента осуществляется в течение 2–5 
дней. Это еще одно преимущество компании 
MAN, имеющей в столице большой собствен­
ный склад. Что же касается автомобилей и 
полуприцепов, то на нашей площадке посто­
янно в наличии около 20 единиц техники.

Наряду с производителями «Нейс-Юг» 
имеет партнерские отношения с ведущими 
банками и лизинговыми компаниями, рабо­
тающими на территории Ростовской области. 
По словам г-на Хмельницкого, клиенты за­
частую уже знают, услугами какого финансо­
вого учреждения хотят воспользоваться. Если 
же покупатель еще не определился, то в ООО 
«Нейс-Юг» ему помогут заключить договор 
лизинга с компаниями-партнерами.

— Все это позволяет нам смотреть далеко 
в будущее, и смотреть с оптимизмом, — резю­
мировал директор ООО «Нейс-Юг».

ООО «Нейс-Юг» — официальный дилер 
ООО «МАН Трак энд Бас РУС»:
Ростовская область, Мясниковский р-н, 
х. Ленинакан, ул. Солнечная, 7а; 
тел.: (863) 303-00-90; www.man-rostov.ru.

Реклама

Генеральный директор ООО «Нейс-Юг»  

Богдан Хмельницкий.

(столько N запрашивает в УФНС ин­
формацию о 20 крупнейших налого­
плательщиках) в список вошли «Дон­
авиа» и «Глория Джинс». В 2012 
году двадцатку крупнейших налого­

плательщиков навсегда покинул во­
дочный завод «Южная Столица», 
который прекратил свою деятельность 
в 2011 году.

Любовь Кононова

крупнейших компаний составила 
80% — на 10 п.п. больше, чем в 
2011 году. Статистика ЮТУ не учи­
тывает аффилированность компаний, 
поэтому в рейтинге на различных 
позициях можно встретить пред­
приятия, входящие в одну и ту же 
группу.

1 мес. — 151 руб.,
6 мес. — 906 руб.
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